
加盟说明书
要求及条件
现阶段根据店铺的面积、位置，客户的资信程度等具体资料信息，经考核能享受租金，装修，道具等补贴政策。
1） 加盟商需为企事业单位或能独立承担民事责任的人；
2） 具有中国国籍，并且在两年内不移民者；
3）  具备一定的经济实力，有务实认真的事业态度和一定的市场运作能力；
4） 认可HoneyCool的品牌风格，对服装行业有较为明晰的认识；
5） 愿意定期接受总部提供的技术培训及考核；
6） 认同品牌的经营理念和经营思路，并同意严格遵守总部制定的市场策略及价格体系； 
7）  认同并积极配合公司总部的有效经营方针和管理模式、经营模式；
8）  有固定的联系方式；
9） 合作伙伴应积极投身市场开发，重合同守信誉。
投资预算与利润分析（以中等城市为例）

1． 专柜（店中店）：面积在35平方米，即大型商场中的封闭式或敝开式铺位。

投资预算

首次进货额：45000元

装修：

货架：6500元

灯光 背景  人工：7000元

合计：13500元

按合作三年计算，每月分摊装修费用为：375元/月

营业人员工资：1000*2=2000元

运输费  促销费和其他费用500元/月

月平均销售额：40000元  商场扣点（租金）：一般4元/平/天，40平计共4800元

 

利润分析

毛利：40000*40%=16000元/月

纯利：16000-4800（商扣/租金）-375元/月-2000元（人工）-500元（其他）=8325元/月

结论

总投入：45000元+13500元=58500元

每月纯利润：8325元

投资回报预期在7个月左右，且回收的投资中已包括前期进货额45000元，如果店铺经营符合公司店铺支持政策标准，货架款即可以返还支持。

 

 

2 专卖店：面积50个平方米

投资预算：

首期进货额：60000左右

装修：

货架：12000元

灯光 背景 人工 8500元

其他：3000元（音响 空调等）

小计：23500元

按合作3年计算，每月分摊装修费用为：653元/月

工商、税：500元/月 左右

租金：120元/平方ｘ50（平方）=6000元/月

营业人员工资：1000元ｘ3（人）=3000元

水、电费用：400元

运输费 促销费和其他费用：600元

 

利润分析：

月平均销售额按：60000元计

毛利：60000ｘ40%=24000元/月

纯利：24000元-6000元（租金）-500元（工商税）-653元/月（分摊）-3000元（人工）-600元（其他）-400元（水电）=12847元/月

总投入：60000元+23500元=82350元

每月纯利润：12847元/月

投资回报预期在7个月左右，且回收的投资中已包括前期进货额60000元，如果店铺经营符合公司店铺支持政策标准，货架款即可以返还支持。

以上数据是针对中等城市的经营费用项目所作的有关店中店（专柜）和专卖店的投资预算分析，所列的相关数据可能不具备代表性。全国各地经济发展市场情况不同，加盟形式（专卖店或代理商）不同，你可以根据我们的投资分析方法结合自身商业环境的实际情况做投资分析。

加盟韩衣库无可比拟的三大优势
1、100%韩国进口的淑女风与休闲风韩国女装。

2、每月200款新款更新。款款进口，站在世界韩流的浪尖！       3、100%换货率，对于没有服装经营经验的加盟者提供私人管家式全程搭配与配货服务。国内领先！

加盟具体步骤

1了解品牌   提交申请

   对“HoneyCool韩衣库”品牌进行电话咨询，对加盟资讯初步了解。如有合作意向，即可通过网上申请，书面传真，或是打电话直接来公司申请的方式方式向总部提交合作意愿。

 

2总部审核    评估级别

总部对申请人进行评估，核准加盟名额，区域。资金能力及合作资格。通过初步评估之后，总部配合加盟商进行加盟店经营规划及加盟店级别确定.
 

3签订合同  支付款项

     加盟店确认级别之后，加盟商必要要来公司签订合同，向总部支付相应款项，总部提供区域销售资格，授权书及品牌经营权。

 

4协助选址  确定店铺

     总部安排相关人员按照既定的合作规划，协助加盟店开展工作，对当地商圈进行评估，选择地址，商铺洽谈及店铺位置确定。

 

5开业培训   开业筹备

      市场人员负责具体的终端店面形象指导，品牌推广培训。促销活动、陈列及店员培训，并全程更进品牌开业前期的筹备工作。

 

6店铺实营   实战演习

       开业前三天，进行实战演习，做到营业服务工作娴熟并做好总结以便及时更改，开业前两天工作检查服饰，道具，POP，员工服装等营业用的一切物品。

 

7日常操作   正常运营

     开业后，总部销售人员会协助加盟商品牌店顾客管理，品牌店的品牌形象，全面销售监控，合作伙伴促销计划及组织，调换货物处理等。

